Satis Mudiiri — Bursa, Tiirkiye

lonbond Turkey olarak PVD kaplamalarin talash imalat ve kalipgilik uygulamalarini kapsayan alanlarinda faaliyet gosterecek bir satis mudard
aramaktayiz. Satis madurd, Turkiye'de kesici takimlar ile tim kalpgihk ugulamalari segmentlerinde satis hedeflerine ulasmaktan sorumlu
olacaktir. Bu pozisyon, is hacmini artirmayi, énemli musterileri ydnetmeyi, pazar payini blyutmeye ve sirket karliligini artirmaya yonelik yeni
firsatlar belirlemeyi kapsar. Ayrica, uzun vadeli satis stratejisine katki saglamak amaciyla pazar icgérileri sunmak ve is hedefleriyle uyumlu bir
sekilde hareket etmek igin firma icindeki ekiplerle is birligi yapmak da goérev tanimi icindedir. Bu pozisyon igin sektor bilgisi yiksek, musteri
odakli, ve kendini kanitlamis bir satis basarisi gegcmisine sahip olmak aranan temel niteliklerdir.

lonbond - Yiizey Miihendisleri™

lonbond; havacilik, medikal, gida ile temas eden Urinler, otomotiv, dekoratif, takim tezgahlari ve yakit hiicreleri gibi sektorlere yonelik ileri
teknoloji iceren kaplama ¢oztmleri sunmaktadir. Firmamiz, PVD, PACVD ve CVD teknolojilerini kullanarak ylksek sertlikte, dislk strtinmeli ve
asinmaya dayanikli genis bir kaplama yelpazesi sunmaktadir.

Avrupa, Kuzey Amerika ve Asya'da 15 tlkede bulunan 34 kaplama merkeziyle, lonbond diinyanin en genis kaplama agina sahip firmalarindan

biridir. lonbond, Japonya’nin 6nde gelen sanayi konsorsiyumlarindan IHI Grubu’nun bir pargasidir.

Bu Pozisyonu Tanimlayan Sorumluluklar Size Neler Sunuyoruz?

e  Segment igerisindeki musteri hesaplarini ydnetin, kaplama Potansivelinizi ortaya ¢ikarmak, yaklagimimizin

¢ozlmleri ve numune Urinler hakkinda yonlendirme dahil olmak
Gzere teknik ve ticari destek saglayin.

Proje firsatlarini degerlendirin ve dnceliklendirin, potansiyel ve
basari olasiliklarini analiz ederek eforlari etkili sekilde
yonlendirin.

merkezinde yer alir. Size hem uluslararasi hem de
yerel blylime firsatlari sunan dinamik bir calisma
ortami  sagliyor, bodylece tam potansiyelinize
ulasmaniza yardimci oluyoruz. Ekibimizin bir pargasi
oldugunuzda sizi su imkanlar bekliyor:

e  Musteri organizasyonlari genelinde kilit karar vericileri belirleyin I )
oo . i o . . e  Cesitlilige acik bir ¢alisma ortami: Takim
ve onlarlailetisime gecin; teknik, satin alma ve yonetim seviyeleri s o
L . S o . ) calismasini ve yeniligi benimsiyoruz; bu da
dahil olmak tzere tim dizeylerde giicli ve dizenli temas kurun. . ) . )

bizi  yeni uygulamalara ve mdisteri

° ic araglar kullanarak dogru maliyet hesaplamalariyla teklifleri hizmetlerinde makemmellige yonlendiriyor

hazirlayin ve yonetin, Ulke MUduri onayi ile dogrulayarak
. Y . Y o Y gruiay e  Rekabetgci bir lcret paketi: Maas, deneyim
sozlesme mizakerelerini sonuglandirin. o . .

. ve egitime dayali olarak belirlenir.
e  Gerekli durumlarda Ulke ve Bolge yonetimiyle birlikte hukuki

. ) L o e Uluslararasi ve yerel gelisim firsatlari.
stregleri ve musteriyle yapilan anlagmalari yénetin. o .
T . o o e Avrupa iginde dizenlenen lonbond Grubu
e  Segment stratejisine katki saglayin; pazar trendlerini ve musteri . ) o
o ) ) bunyesinde egitim imkanlari.
ihtiyaglarini  analiz edin, buna uygun satis planlarinin
gelistirilmesine ve uygulanmasina destek olun.
e Aylik tahmin, satis ilerlemesi ve segment performansi hakkinda
giincellemeler saglayarak, dogru raporlama ve CRM verileri

tutun.

Sizden Ne Bekliyoruz?

ideal aday, kaplama teknolojileri, uygulamalari ve sektér trendleri konusunda yeterli donanima sahip olmalidir. Hem teknik hem de pazar
uzmanhgina sahip olmalidir. Misteri projelerini yénetme konusunda basarili, glicli problem ¢6zme ve onceliklendirme becerileri
sergilemelidir. Girisimci bir bakis agisiyla, pazar firsatlarini proaktif olarak belirlemeli, inisiyatif kullanmali ve stratejik disiinme ile kontrollu
risk alma arasinda denge kurarak blytmeyi desteklemelidir. Ticari veya teknik bir alanda lisans derecesi tercih edilmektedir. Tirkge ve
ingilizce dillerinin s6zlii ve yazil olarak akici sekilde kullanimi aranan diger 6zelliklerdir.

Bu pozisyonla ilgileniyor musunuz?
Lutfen 6zgegmisinizi Ulke Miidiirii Ozcan Karaday!'ya e-posta yoluyla génderin:, Ozcan.karadayi@ionbond.com

For our Privacy Policy for Job Applicants please click here.
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Sales Manager — Bursa, Turkey

lonbond Turkey seeks a Sales Manager Tooling. The Sales Manager is responsible for meeting sales targets within the Tooling segment (Cutting
Tools and Forming and Molding Tools) in Turkey. This includes driving business growth, managing key accounts, and identifying new
opportunities to increase market share and Company’s profitability. The role also involves contributing to the long-term sales strategy by
providing market insights and collaborating with internal teams to align efforts with business goals. Strong industry knowledge, customer focus,
and a proven sales track record are essential.

lonbond — The Surface Engineers”

lonbond provides advanced coating solutions for applications in the aerospace, medical, food contact, automotive, decorative, tooling and fuel
cells industries. We offer a broad range of hard, low-friction, wear-resistant coatings based on PVD, PACVD and CVD technologies.

With 34 job coating centers in 15 countries in Europe, North America and Asia, lonbond has one of the largest coating networks in the world.
lonbond is part of renowned Japanese industrial consortium IHI Group.

What defines this job? What do we offer?

e  Manage customer accounts within the segment, providing Unleashing potential is at the core of our approach.

technical and commercial support, including guidance on We provide a dynamic environment that opens doors

coating solutions and sample products. to both international and local growth opportunities,

e Evaluate and prioritize project opportunities, assessing helping you reach your full potential. Here's what you

potential and success probability to focus efforts effectively. can expect from being part of our team:
e Identify and engage key decision-makers across customer ) )
o o e Diverse work environment where we
organizations, maintaining strong and regular contact at all b ; K and i tion that
embrace teamwork and innovation tha
levels, including technical, purchasing, and executive. ) o
) o drives us towards new applications and
e Prepare and manage quotations, using internal tools to .
. o ) customer service excellence.

generate accurate calculations, validating with the Country

Manager, and leading contract negotiations to closure. e  Competitive compensation package; salary

Support legal and claims processes, conducting agreements
with customers in consultation with Country and Regional
management when needed.

Contribute to segment strategy, analyzing market trends

based on experience and education.

International and local growth
opportunities.

and customer needs, and helping to develop and implement e Training opportunities within the lonbond

tailored sales plans. Group, facilitated within Europe.

e  Maintain accurate reporting and CRM data, providing
monthly updates on forecasts, sales progress, and segment

performance.

What do we ask?

The ideal candidate has both technical and market expertise, with solid knowledge of coating technologies, applications, and industry trends.
They excel in managing customer projects, showing strong problem-solving and prioritization skills. With an entrepreneurial mindset, they
proactively identify market opportunities, take initiative, and balance strategic thinking with calculated risk-taking to drive growth. A
bachelor’s degree in a commercial or technical field is preferred. Fluency in Turkish and English, both spoken and written, is essential.

Interested in this job?

Please send your resume by email to Ozcan Karadayi (Country Manager), Ozcan.karadayi@ionbond.com

For our Privacy Policy for Job Applicants please click here.
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